Kastner-Betriebsberater
Ambros Pabisch
Kauffrau Daniela Moser,
Kastner-GF Mag. Herwig
Gruber (v.l.)

B Ex Zielpunkt-Filialleiterin-Stv. wagte den Schritt zur Nah & Frisch Kauffrau

Jung-Kauffrau

» Umsatzplan bei 400.000 Euro
» Bonsumme liegt bei 13,3 Euro, Frequenz

bei 100 Kunden

» Tankstelle und Elektronik Shop-in-Shop als

Zusatzumsatze

rof3globnitz. In der Ndhe von
GZwettl. Die kleine Lebens-

mittelfliche im Zentrum der
350 Seelen Gemeinde hat Tradition.
Nicht umsonst ist das 120 m? grof3e
Geschift mit tollem Blick auf die
prachtige Dorfpfarrkirche aus dem
13. Jahrhundert auch eine echte Her-
zensangelegenheit des Grofhandels-
hauses Kastner.
Dieses alte Outlet wurde nun kiirz-
lich in neue, in die jungen Hénde
von Daniela Moser gelegt. Die

blonde, zierliche Chefin ist erst 23
Jahre alt und gehort damit wohl zu
den jlingsten Kauffrauen der gesam-
ten Nah&Frisch-Armada. Doch mit
ihren ehrgeizigen Zielen lésst sie im
REGAL-Gespréch sofort authorchen.
,,Jlch mochte den Umsatz auf 400.000
Euro schrauben.* Die Erldse sollen
damit um ein Drittel hoher ausfallen
als beim starken Vorgénger Kauf-
mann Widhalm. ,,Wobei natiirlich ein
Invest und auch Neuadaptierungen
ndtig waren®, prazisiert Moser.
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Erfolgreiche Jung-Kauffrau Daniela Moser.



Die 120 m? Verkaufsfliche wurde
daher komplett neu aufgestellt. Die
Eckpunkte fiir die ehemalige Ziel-
punkt Filialleiter-Stellvertreterin wa-
ren klar. ,Ich wollte das Geschaft
freundlicher und iibersichtlicher ge-
stalten. Deswegen haben wir auf
niedrige Regal-Gondeln geachtet
und auch auf die starre Kundenfiih-
rung verzichtet”, so Moser. Einen
fiinfstelligen Eurobetrag verschlang
der Umbau. Doch die ersten Umsatz-
Monate geben der toughen Kauffrau
recht. ,,Wir haben unser 1.200 Arti-
kel umfassendes Sortiment nun voll
auf Frische ausgerichtet und machen
mittlerweile 50 Prozent des Umsat-
zes in diesem Bereich.*

Frische. Vor allem das neu einge-
fiihrte, frisch gebackene Brot& Ge-
bick, lie} die Kassen klingeln. ,,Das
Sortiment war bisher auf wenige Ar-
tikel beschrankt. Deshalb konnten wir
bereits um 200 Prozent zulegen.
Dass die junge Kauffrau ein konse-
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quenter Rechner ist, beweist sie
auch mit einem Personalanteil von
8,7 Prozent (insgesamt zwei Mitar-
beiter). Sie selbst stehe 41 Stunden im
Geschift. ,,Da hat sich zu Zielpunkt-
Zeiten nicht viel verdndert®, lacht die
Kauffrau, die vom ganzen Ort auch
voll unterstiitzt wird. Denn die Fre-
quenz ist mit 100 Kunden am Tag be-
achtlich. Die Bonsumme ist mittler-
weile gar auf 13,3 Euro geschnellt.

Samstag starkster Tag. Der
starkste Einkaufstag ist der Samstag.
,»Da mache ich an einem Vormittag
um ein Drittel mehr als sonst unter
der Woche am ganzen Tag™, so Mo-
ser. Zudem will die junge Kauffrau
auch mit Zusatzangeboten ihren Um-
satz pushen. Dafiir wurde auf vier
Laufmeter ein Elektro-Shop-in-Shop
System eingezogen. ,,Hier arbeite ich
auf Provision mit einem benachbar-
ten Elektrohdndler und biete rund 50
Produkte an.* Der bisher bestehende
NF II-Bereich (Werkzeugbereich)

aufgelost.

Enge Kastner-Zusammenarbeit.
Beliefert wird die Kauffrau von
Kastner drei Mal die Woche mit Fri-
sche, ein Mal wochentlich kommt
das Trockensortiment. ,,Insgesamt
beziehe ich rund 80 Prozent der
Ware bei Kastner. Lebensmittel zu
99 Prozent®, so Moser. Einzig der
Zeitschriften- und Tabakwarenbe-
reich, letzterer mit einem Umsatzan-
teil von 5,7 Prozent, kommt nicht
aus dem Zwettler GHH.

Tankstelle. Unabhingig vom LEH-
Geschéft darf sich die 23-jéhrige
auch iber Zusatzumsitze aus dem
angebundenen Tankstellengeschéft
freuen. ,,Das wird mit Avia direkt
verrechnet und fliefit nicht in meinen
Nah& Frisch-Umsatz.* |

Herbert Schneeweifs

Die grol3e Palette
fiir die kleinen Siinden

Marillen-Roulade \

300g

WinterGgIhupf

«W

Tiroler

Edelnuss-Kuchen

340g

Schoko Rahm-Guglhupf

Erdbeer-Roulade
300g

Marmorkuchen
400g
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