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Nah&Frisch-Boom
egalisiert Gastro-Flaute

ZustellgroBhandel EH (Nah&Frisch, Stop +Shop) legt um
3,2 Mio € (7,1%) zu. Neuzuginge: 24 Kaufleute, davon 16
Adeg. Investition 2010: Fuhrpark-Managementsystem.
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ter Linie auf die Zugewinne im Raum
Wien durch den zweiten Marktstandort
in Stadlau zuriickzufiihren ist.

Fiir 2010 ist Konsoldierung angesagt.
In der letzten Jinnerwoche geht das
neue Zentrallager Siid in Graz-Seiers-
berg in Betrieb. Bei den von Rewe/Adeg
iibernommenen Unimarkt-Standorten
ist noch einiges nachzubessern. Im
C&C-Geschift tobt der Wettbewerb im
Zustellbereich, einzelne Regionen und
Gastronomietypen wie beispielsweise
die Hotellerie leiden unter Gésteriick-
gang. Durch Biindelung der Volumina
von Pfeiffer und Eurogast ist Top Team
Marktfiihrer im GV-Einkauf. [ |

KARRIEREN

Mag. Wilma Ebner ist seit
1.1.2010 bei der Spar ZN March-
trenk Leiterin des Bereiches Wer-
bung und Information. Sie 16st in
dieser Position Ernst Schernham-
mer ab, der per Ende Mérz nach fast
46 Jahren Spar-Zugehorigkeit seine
aktive Berufslaufbahn beendet.
Mehr als 31 Jahre hindurch leitete er
in der oberdsterreichischen Spar-
Zentrale die Abteilung fiir Werbung
und Offentlichkeitsarbeit und war in
all diesen Jahren auch uns Journali-
sten gegeniiber ein sympathischer
und kompetenter Gesprachspartner.
Key Account dankt Ernst Schern-
hammer fiir Jahrzehnte einer rei-
bungslosen, von gegenseitiger Ach-
tung geprigten Zusammenarbeit und
wiinscht alles Gute fiir den neuen Le-
bensabschnitt.

Franz Zagler (31) ist seit
1.1.2010 neuer Logistikleiter der
Spar Zweigniederlassung St. Pol-
ten. Er dirigiert den Warennach-
schub von der weltweit flichengroB-
ten Spar-Zentrale zu 373 Spar-
Standorten in Ostosterreich. Zagler
startete seine Spar-Karriere gleich
nach seiner HAK-Matura im Jahr
1999. Schon nach kurzer Zeit wurde
er Assistent des Lagerleiters. Von
2004 bis 2007 arbeitete er in der HZ
Salzburg als Verantwortlicher fiir das
nationale Transportwesen. Seit 2007
leitete er in St. Polten den Obst- und
Gemiiseeinkauf.
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ahre hindurch lag das Schwergewicht

der Kastner-Expansion im C&C-und
Gastronomie-Zustellgrofhandel, mitt-
lerweile kommt dieser Bereich fiir rund
60% des Gesamumsatzes der Unterneh-
mensgruppe auf. Im Wirtschaftskrisen-
jahr 2009 war das total anders. Durch
den Zugang von 24 Kaufleuten zur
Kastner-Nah&Frisch Gruppe, 16 davon
kamen von der Adeg, konnte der Ket-
tengroBhandel zusammen mit der
Stop + Shop-Tankstellen-Belieferung
ein Umsatzplus von 3,2 Mio € einfah-
ren, wodurch die UmsatzeinbuBen im
Geschift mit der krisengeplagten Gas-
tronomie in Hohe von 4,3 Mio € zu
einem Gutteil kompensiert werden
konnten. Zuwichse gab es auch im klei-
nen aber feinen Geschift des Koopera-
tionspartners Biogast, der seine Ver-
kédufe um 20% steigern konnte. Unterm
Strich wurde der Umsatz des Vorjahres
nur knapp verfehlt, einmal mehr konn-
te sich das Waldviertler Familienunter-
nehmen als hochprofessioneller Regio-
nal-GroBhiandler mit Heimvorteil und
als innovativer Nischenplayer behaup-
ten und seine Krisenfestigkeit unter Be-
weis stellen.

An wievielen Rédchen zu drehen ist,
um sich als Mittelstdndler im Food-Bu-
siness gegeniiber den Branchenriesen
zu behaupten, wird an den zahlreichen
Aktivitaten deutlich, die Firmenchef

Christoph Kastner mit seinem Ge-
schéftsfithrerteam 2009 auf Schiene ge-
bracht hat. Zur Akquisition von 24 Ein-
zelhandelspartnern gesellten sich 24
Ladenkosmetisierungen bei Kaufleuten.
Die Einfiihrung des wochentlichen
Flugblattversandes brachte eine Steige-
rung der jahrlichen Auflage von 1,4 auf
3 Millionen. Mit einem neuen Laden-
baukonzept geht Kastner auch 2010 bei
Kaufleuten seines Einzugsgebiets auf
Akquisitionstour. Die Vertriebsschiene
Stop+Shop konnte 2009 die Beliefe-
rungsvereinbarung mit AVIA Oster-
reich verldngern und ein Umsatzplus
von nahezu 7% einfahren. Wichtiges
Projekt 2010: Ein neues Fuhrpark-Ma-
nagementsystem soll die logistischen
Abldufe optimieren.

Ein schwieriges Terrain bleibt fiir
Kastner das C&C- und Gastro-Ge-
schéaft im Raum Wien und der von
Holzmann iibernommene dsterreich-
weit aufgestellte Nonfood-Gastro-
GroBhandel. Mit dem Schlagwort vom
»Multi-FachgroBhindler* will sich
Kastner der Gastronomie als Food- und
Nonfood-Vollsorger prisentieren. Die
Sortimentsmodule Kastner AllesWein
und Kastner Geschirr&Co veranschau-
lichen die Spannbreite dieses Konzepts,
jetzt geht es darum, den Kunden die
Synergien dieser ,alles-aus-einer-
Hand“-Strategie zu vermitteln. [ |

Firmengruppe Kastner: Umsatze 2008/2009

Geschaftsbereich Umsatz 2008 Umsatz 2009 Entw. “08/'09
in Mio € in Mio € in Mio € in %
Gesamtumsatz Firmengruppe 152,7 152,1 - 06 -0,4
Abholmarkte und Gastrodienst 95,3 91,6 - 4.3 -4,5
dav. Abholmarkte 41,0 39,8 - 1,2 -2,9
Gastrodienst (inkl. Briickler) 54,3 51,8 - 25 -4,6
Kastner/Briickler GroBhandel” 45,0 48,2 +32 +71
Kastner Einzelhandel? 12,4 12,3 - 01 -0,8

Einzelhandelsumsatze brutto, GroBhandelsumsatze netto.
?Nah&Frisch Eigenfilialen, REAL-Markt

Stop+Shop, Bio

" Nah&Frisch-GroBhandel, Kastner
Quelle: Firmengruppe Kastner



